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L’ALLARME ACIMGA
Macchine per la carta
a secco di componenti

Allarme Acimga (I'associazione
dei costruttori di macchine per
I'industria grafica): le aziende
del comparto, a fronte di ordini
boom, non riesconoa
consegnare a causa di carenza di
componenti. —apaginais
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Industria, macchine per la carta
a secco di componenti elettrici

Acimga

Iritardi delle forniture fanno
rallentare produzione
e consegne. Rischio penali

1’associazione inviera
alla clientela una nota
per spiegare la situazione

Giovanna Mancini

«Il paradosso & che stiamo attraver-
sando una fase molto positiva, con un
boom di ordini senza precedenti. Ep-
pure, acausa deiritardinell’approvvi-
gionamento dei componenti per pro-
durreinostrimacchinari, rischiamo di
non riuscireasoddisfareladomanda
ediperdere competitivita a vantaggio
di produttori dialtri continenti, in par-
ticolare gliasiatici, che ogginonsono
nostridiretti concorrenti, perché han-
no unlivello di qualitaetecnologiain-
feriore». Saverio Lombardini, mem-
bro del consiglio direttivo di Acimga
(I'associazione dei costruttori dimac-
chine perl'industriagrafica, cartotec-
nica, cartaria e di trasformazione), &
traipromotoridiundocumento, pre-
disposto dall’associazione, dainoltra-
reatuttalaclientelainternazionale, al-
loscopodi chiarirelecriticita sullaca-
tena delle forniture alivello globale e
certificare la possibilita che, in alcuni
casi, non siano rispettati i tempi di
consegna previsti da contratti siglati
ormaiquandolasituazione era ben di-
versa da quella attuale.
«Comeazienda, abbiamoordini fino

atuttoil 2023 e questo non puoche farci
piacere. Ma facciamo fatica a gestire
l'avanzamento delle consegne perché
noncecontinuitasulla supply chain. E
ledifficolta sonoatuttiilivelli: materiali
metallici, materiali elettrici, semicon-
duttori, trasporti», spiega Lombardini,
che éancheil ceodilms Technologies,
unadelle pitigrandiimprese del setto-
re, In condizioni normali, il ciclo pro-
duttivo diunamacchinarichiededai 6
ai 12 mesi, ma oggi sta saltando tutto.
«Prendiamoad esempio i componenti
elettrici ed elettronici—aggiunge Lom-
bardini —: tradizionalmente i tempi di
consegna erano di circa 10 giorni, al
massimo due settimane, maorasiamo
arrivati a sei mesi e anche di pit». Ad

aggravareil problema e cheladilazione
nelle forniture eéavvenuta in modore-
pentino, creando difficolta suaccordidi
consegnagiainessere,che prevedeva-
notempidievasionedivenutinel frat-
tempoimpossibili da rispettare. Ein ca-
sodiritardo scattanole penali, che me-
diamente prevedono uno 0,5%sul va-
lore dellamacchina, perognisettimana
di ritardo, fino a un gap che va dal 5 al
10%, a seconda del ritardo.
Daquil'iniziativadi Acimgaatutela
degli associati, per spiegare ai clienti
chele causedeiritardinon dipendono
dai singoli costruttori, ma daunasitua-
zioneglobale. «E necessario muoverci
come sistema - osserva Lombardini -
come stanno facendo anche i nostri
maggiori competitor, i tedeschi, che
stanno affrontando le stesse difficol-
tax. Unsostegno alleimprese, aggiun-
ge il direttore generale di Acimga An-
drea Briganti: «L'associazionerilevae
monitora una situazione di difficolta
generalizzata e fornisce alle imprese
unostrumento per poter rinegoziare i

contratti con i propri clienti».

Ma non ¢’e solo un tema di penali:
questasituazionerischia difar perdere
fatturatoe competitivita alle aziende di
un settore in cui I'ltalia & leader nel
mondo, assieme alla Germania, nel
segmento «premiumprice», ovverodi
macchine ad alto contenuto tecnologi-

co.Unsettore cheinItaliaharaggiunto
nel2021i2,7miliardidieurodi fattura-
to, tornando sostanzialmente ailivelli
pre-Covid (2,8 miliardi nel 2019),e ha
registratoun’impennatadiordiniche
consente di prevedere un'ulteriore cre-
scita nei prossimi due anni. «<Eppure
potremmo fare molto di pili - dice
Lombardini -. Il rallentamento delle
forniture impatta sulla capacita di ge-
nerare fatturato. Personalmente, come
aziendapossodire che nel 2021avrem-
mo potuto fareil10%in pitidiricavi, se
avessimo avutounaregolarita nei pro-
cessi di approvvigionamento».
Inoltrec’é il tema della concorrenza
con i produttoriasiatici, che in questo
momentosubiscono menodiquelli eu-
ropeiegiapponesila crisi delle fornitu-
re e potrebberoapprofittare della situa-
zione persottrarre quote dimercatoal-
leimpreseitaliane, investendoal con-
tempo in innovazione (grazie ai
generosi incentivi governativi, soprat-
tuttoin Cina) per colmareilritardotec-
nologicoche finoraavevaassicuratola
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leadership europea. «Abbiamounvan-

taggio competitivodialmeno due anni

—dice Lombardini —. Dobbiamo riusci-

re agestire bene questa fase complicata

pernon perdere terreno e confermare

le ottime prospettive di crescita che il

mercato presenta in questomomento».
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Supply chainin crisi. Le forniture di componenti elettrici ed elettronici sono passate da circa 10 giorni a oltre 6 mesi



